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BOHMLER

Mit Matthias Béhmler tritt die
fiinfte Generation in das
Familienunternehmen ein.

Langfristig wird er das Haus mit
seinen vier Bereichen als alleiniger
Geschiftsfiihrer [eiten.

EINRICHTUNG MIT

TRADITION

Im Haus fiir exklusive Designmébel und Bodenbeldge versteht man sich
auf ganzheitliche Interieur-Planung — gewerblich wie privat.

Text: Wiebke Lobbert, Fotos: Jan Schmiedel

Bei Bshmler blickt man auf eine beeindruckende Historie zu-

riick: Den Grundstein fiir das Unternehmen legte Johann Georg -

Bohmler im Jahr 1875 mit seinem Eintritt in das Bettengeschiift
der Schwiegereltern. Heute steht das Familienunternehmen in
der Altstadt von Miinchen keinesfalls nur fiir guten Schlaf, son-

dern fiir anspruchsvolles Wohnen vom Innenausbau mit Fufibo-

den tiber Kiiche und Designmébel bis hin zum schmiickenden
Accessoire. ,Abgesehen vom Rohbau bieten wir unserer Kund-
schaft ein Rundum-sorglos-Paket aus einer Hand", beschreibt

Matthias Béhmler die Besonderheit des Geschiftskonzeptes. Es
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ist aufgeteilt in Inneneinrichtung, Innenausbau, Bodenbelag und
Parkett sowie den Biiro- und Objekibereich. Insgesamt sind rund
240 Mitarbeiter beschiftigt, am Hauptstandort in Miinchen und
in den Dependancen fiir FuRbsden in Niirnberg, Stuttgart und
Frankfurt. Mit Matthias Bshmler ist 2015 die fiinfte Generation in
das Einrichtungshaus eingezogen, dessen Geschiftsfithrung ak-
tuell noch aus zwei Familienmitgliedern der vierten Generation
besteht. Wenn diese dann in etwa zehn Jahren abtritt, wird
Matthias Bshmler das Unternehmen in allen Bereichen alleine
leiten. Der Ururenkel des Griinders macht sich nach seinem

Béhmler présentiert
mitten in Miinchen auf
einer eindrucksvollen
Fliche Luxus-Design.
Trends und

Klassiker werden in
inspirierenden
Roomsets inszeniert.

F FHER T4 FVSE,
e R L s T
AR RN RS
- LA d e b IETH
* e T,
YL YY"

. tisiss s

- X

t RS

T S

b

.

P

TRENDS UND NEUHEITEN | SPEZIAL

+
. 4
*
+*

[~
tes et edee
IR R R L XX

44

e

1

+* e FE

r¢¢+q"¢;
ea s sadsps ey
P SEEE e e

$eb et e ord
AR S LT N

e B T R
o

XL a2
erety

[+vesr s
I EERE R E

!

R

Foto: Bohmler/Marcus Hassler

BWL-Studium und ersten beruflichen Erfahrungen in einem I1-
Start-up schon jetzt dafiir stark, das Unternehmen zeitgemi®
und zukunfisfihig aufzustellen.

EINE MUNCHNER INSTITUTION

Auf einer Ausstellungsfliche von 1500 Quadratmetern findet
man bei Bohmler im Tal, wie der Miinchner das Einrichtungs-
haus nach seiner Adresse gerne nennt, vor allem italienische Pre-
mium-Marken: Flexform, Poliform, Cassina, Vitra oder B & B
Italia gehoren beispielsweise zu den Lieferanten. In eigens kura-

R A Ao St 1Y,

Teppich- und Parkettmuster, so weit
das Auge reicht. Die Abteilung im
Stammhaus macht deutlich, dass der
FuRboden eine tragende Rolle spielt.

tierten Roomsets lassen sich nicht nur die Mobel, sondern dazu
passende Textilien, Tapeten und Accessoires entdecken. Die
ganzheitliche Planung eines Raumes ist Ansatz und Anspruch
von Bohmler. Dafiir kommen designorientierte Kunden aus
Miinchen und dem Umland, aber auch aus Osterreich, der
Schweiz oder Liechtenstein, um sich inspirieren, beraten und
einrichten zu lassen. ,Die fundierte Beratung ist Teil unseres Ser-
vices, den wir mit hochqualifizierten Mitarbeitern wie Innenar-
chitekten, Architekten, Raumausstattern und Absolventen der
Mabelfachschule Kéln sicherstellen, erliutert Matthias Bshmler.
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Wir bieten
Designmébel und
exzellent geplanten
Innenausbau
inklusive Kiiche
und Boden aus
einer Hand.
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Matthias Bshmler

Foto: Bohmler/Marcus Hassler

Einmalig in Miinchen:
Béhmler zeigt zahlreiche
namhafte Hersteller, wie

z.B. Vitra, unter einem
Dach - und das mitten in

der Stadt.

»Und weil wir unseren anspruchsvollen Kunden eine bestmagli-
che Beratung zu ihren individuellen Anliegen bieten méchten,
gehen wir mehr und mehr dazu tiber, sie zu einem persénlichen
Termin in unser Haus zu bitten. So kann sich der Berater oder
die Beraterin auf die Wiinsche vorbereiten, detaillierte Losungs-
vorschlige ausarbeiten und passende Mgbel prisentieren. Wir
stellen fest, dass diese Art des Einkaufens in unserem Luxus-Seg-
ment sehr zur Zufriedenheit der Kundschaft beitrigt und freuen
uns, Terminshopping anbieten zu kénnen. Selbstverstindlich
heifit dies nicht, dass spontane Kiufe nicht méglich sind.“ Zwar
ist der Name Bshmler bekannt durch das Interieur, den Haupt-
umsatz erwirtschaftet die Familie jedoch nicht mit Mébeln, son-
dern im gewerblichen Fulboden-Bereich. Hier zihlt Bshmler zu
den wichtigsten Anbietern deutschlandweit und in diesem Be-
reich ist auch ein Grofteil der Mitarbeiter beschiftigt. Der Ob-
jektbereich macht mit namhaften Referenzen wie der BMW-Welt,
der Rheingold Bar in der Miinchner Staatsoper oder dem Hotel
Jungbrunn in Tannheim/Osterreich von sich reden. Hier konnte
das Team Zuwiichse verzeichnen, ebenso wie der Innenausbau,
der dynamischste Wachstumsbereich in den letzten Jahren.
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SYNERGIEN NUTZEN

Das Verzahnen der bisher eher nebeneinander gefithrten vier
Bereiche ist das Hauptanliegen von Matthias Bohmler. Er hat das
grofde Ganze im Blick. Kiinftig, so seine Vision, sollen auch Pri-
vatkunden nicht erst bei der Méblierung, sondern beginnend mit
dem Innenausbau ihrer Immobilie von der Kompetenz des
Unternehmens profitieren. ,Es ist unsere Stirke, Kunden in allen
Phasen eines Projektes zu begleiten®, unterstreicht Matthias
Boéhmler. ,Vom Innenausbau samt Trockenbau und Badgestal-
tung itber die Wahl des richtigen Fubodens inklusive Verlegung
bis zum Entwurf kompletter Wohnwelten durch unsere Berater.”
Dazu gilt es, den Innenausbau und die FuRboden-Gestaltung
sichtbarer zu machen. Die Stimmen zufriedener Kunden und das
Bespielen verschiedener Marketing-Kanile sollen dazu beitragen.
~Mit der Ubertragung des exzellenten Rufes aus dem Interieur
auf die anderen im Haus angesiedelten Bereiche haben wir eine
ideale Grundlage, uns ganzheitlich zu etablieren.” Schon die
knapp 150-jihrige Firmengeschichte beweist, dass das Unterneh-
men stets mit der Zeit gegangen ist und den Wandel nicht
scheut. Heute beschiftigt man sich bei Béhmler im Innenverhilt-

Foto: Bshmler/Marcus Hassler

nis viel mit Personalfragen und stellt sich durch vielfiltige Maf-
nahmen den Herausforderungen, die sich beispielsweise durch
die Arbeitszeiten im Einzelhandel ergeben. In der Polsterei und
Niherei setzt Bshmler auf Subunternehmer, aber auch deren
Zahl nimmt immer weiter ab. Arbeitete man vor Jahren noch mit
zehn Nihereien fiir die textilen Dekorationen zusammen, sind
heute nur noch zwei von ihnen da. Weil das hochwertige Arbeits-
umfeld und der familiire Geist einen groRen Pluspunkt darstel-
len, muss Bshmler selbst nicht um Mitarbeiter kimpfen, gleich-
wohl aber dafiir Sorge tragen, dass die guten bleiben. Aktuell
freut er sich sehr dariiber, eine sehr motivierte Auszubildende im
Einzelhandel im Team zu haben. AuRerdem gilt es, durch die Di-
gitalisierung Arbeitsabliufe zu vereinfachen, zum Beispiel zur
Ermittlung von Preisen. Im Auflenverhilinis geht es fiir Matthias
Bshmler darum, den online-affinen Kunden gezielt anzuspre-
chen. Dazu nutzt er Social Media-Kaniile als digitale Schaufenster
und weitet die Kundenberatung auf videogestiitzte Tools aus.
Sein Fokus liegt aber auf dem stationiren Handel. ,An dem geht
vorerst nichts vorbei®, weill Bohmler. Dazu seien die Produkte zu
hochpreisig und zu beratungsintensiv. ,In diesem Segment wol-
len die Menschen noch sehen, anfassen und Probe sitzen oder
liegen, was sie kaufen.”

lil STECKBRIEF

Bshmler Einrichtungshaus Mitarbeiter

Tal 11 Rund 240 Mitarbeiter in den Bereichen Boden-
belag und Parkett, Inneneinrichtung, Innen-
ausbau sowie der B6hmler Biiro und Objekt
GmbH, darunter Raumausstatter, Innenarchi-
tekten, Architekten, Bodenleger.

80331 Miinchen
www.boehmler.de
+49 89 2136-0

Geschiftsfiihrer
Stephan Bshmler, Thomas Bshmler
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Besonderheiten
Ganzheitliches Angebot, Projektbegleitung

I T T T

TRENDS UND NEUHEITEN | SPEZIAL

Nicht nur bei Textilien und
Teppichen verfiigt Bshmler
traditionell tiber eine
herausragende Expertise.
Von der Bemusterung tiber
den Kauf bis zur
Installation kommt alles
aus einer Hand.

Wie wirkt ein rosa Sofa vor einer rosa
Wand? Bei Bshmler lassen sich
ungewdhnliche und anregende
Kombinationen erkunden, ebenso wie
die Haptik der Materialien und der
Komfort jedes Mébelstiicks.
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